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  Permis B, 
 
� 0178 748 206 
� 0605 113 543 
phmathiou@hotmail.fr 
 
 
Mon site web : 
http://phmathiou.free.fr 
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Ingénieur d’AffairesIngénieur d’AffairesIngénieur d’AffairesIngénieur d’Affaires    
Challenge - Rigueur - Polyvalence 

 

   Domaines d'intervention 

 

• Prospection téléphonique (rédaction scénario, mise en œuvre) 

• Détection de projets et gestion de projets 

• Négociation commerciale en vente directe ou via partenaire 

• Rédaction d’offre, réponse à Appel d’Offre Public (A.O.P) 

• Veille concurrentielle 

• Recrutement et management d’équipe commerciale et/ou technique 

• Connaissance métier (Retail, industrie, secteur public...) et d’une DSI 

   Expérience professionnelle 
 
Consultant Commercial (2008 - 2009) 
CPI France (Industrielle de la PLV, Affichage statique, dynamique, borne) 
A.O.P (EFS, mairie), prospection secteur retail et bâtiment 
 
Ingénieur Commercial (2007 - 2008) 
IPM FRANCE (Fabriquant de bornes interactives et terminales téléphoniques) 
 A.O.P,  prospection et vente pour une offre R.H, partenariat distribution  avec ISV 
 

Ingénieur d’Affaires  (2005 - 2006) 
ULTIMEDIA (Concepteur, intégrateur de borne interactive) 
A.O.P (mairie, CG95), prospection secteur automobile(BMW), partenariat avec ISV 
 
Ingénieur d’Affaires (2000-2004)  
LYNX  (formation, régie, Logiciel, distribution : solution Java, client fin) 
Vente direct /indirect (Ssii, éditeur logiciel : cimsup GPAO) 
CA réalisé 1M €, 45% nouveaux clients, + 15 % CA  

 

Ingénieur commercial grands comptes (1998-2000) 
CENTURA GUPTA (éditeur US outil de développement et SGBDR) 
Vente direct /indirect CA réalisé : entre 400k€ et 600k€ (80%produit 20% service) 

 

Ingénieur d’Affaires  (1994-1998) 
CIIS (service, Logiciel, hardware IBM, migration IBM 36 -> AS/400) 
CA réalisé : entre 120k€ et 160k€ (60%produit 40% service) 

 

Ingénieur Technico-commercial (1990-1994)  
EXI filiale NCR-France (formation, régie, Logiciel : Paie, GPAO, encaissement) 
Clients : PMI (Duarib,Kontron…) Société Générale, Hermès, InterSport  

 

Ingénieur Technico-commercial (1989-1990) 

DATACONSEIL (services, Logiciel gestion de magasin) 
Clients : réseau de distribution (Foci, Kangourou) 

 

Analyste Programmeur à adjoint du Directeur Système Informatique (1982-1989) 

SOGEMA (Holding gérant 35 magasins (Prisunic, Escale, Euromarché)  
Développement application de gestion (paye, comptabilité, gestion de caisse…) 

     Langues – Logiciels - Divers 
 

Langues   : Anglais : technique, Allemand : scolaire, Japonais : débutant  

Logiciels : Word, Excel, PowerPoint, Publisher, CRM: Maximizer, ACT, Gestion 
commercial: SAGE, GPAO Hypgest-NCR 

Divers : Sport : Vélo VTT, spécialiste BD Manga, cinéphiles, Responsable association 
parent d’élèves (2000-2005),  

 
        


