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Commercial Bto B
Aptitudes et compétences

+ Prospection téléphonique (rédaction scénario, mise en ceuvre)

e Prospection terrain BtoB , BtoC

+ Détecter, analyser projet par un travail en équipe

« Gérer et suivre les projets de type TMA, développements, A.M.O

« Négociation commerciale en vente directe ou via partenaire

+ Rédaction d’offre, réponse a Appel d’Offre Public (A.O.P)

« Veille et analyse concurrentielle, Participation stratégie commerciale
« Connaissance métier (Retail, industrie, secteur public...) et NTIC

« Référencement chez les grands comptes (banque, industrie, telecom)

« Dialogue avec interlocuteurs comme direction général, DAF, DRH, DSI

Expériences Professionnelles

Ingénieur d'affaire (2011 - 2008)
Sapiens Consulting (SSII - ITIL - NTIC)

2010 Securitas Direct BtoC Invegal vente BtoC (formation)
2009 ACN France BtoC en VDI(Téléphonie fixe,Energie) GANICA Logiciel pour CHR

Ingénieur Commercial (2008 - 2009) 35 % nouveaux clients
CPI France (Industrielle de la PLV, Affichage statique, dynamique, borne)
Développement commercial + réponse A.O.P (EFS, mairie)

Ingénieur Commercial (2007 - 2008) 30 % nouveaux clients
IPM FRANCE (Fabriquant de bornes interactives et terminales téléphoniques)
A.0.P, Développement commercial offre R.H & retail, vente indirecte via ISV

Ingénieur Commercial (2005 - 2006) 30 % nouveaux clients
ULTIMEDIA (Concepteur, intégrateur de borne interactive)
A.O.P (mairie, CG95), prospection secteur automobile(BMW), vente indirecte via ISV

Ingénieur Commercial (2000-2004) CA réalisé 1M €, 45% nouveaux clients,
LYNX (formation, régie, Logiciel, distribution : solution Java, client fin)
Vente direct grands cptes privés publics /indirect (Ssii, éditeur logiciel)

Ingénieur commercial (1998-2000) CA réalisé : 1M €, (80%produit 20% service)
CENTURA GUPTA (éditeur US : L4 G, SGBD-R et prestations services)
Vente direct grands cptes privés publics /indirect (Ssii, éditeur logiciel)

Ingénieur Commercial (1994-1998) CA réalisé : 800 k€ (60%produit 40% service)
CIIS (service, Logiciel, hardware IBM, migration IBM 36 -> AS/400)
Développement commercial Vente direct PME-PMI (Ecolab, La Parisienne, CE-IBM)

Ingénieur Technico-commercial (1990-1994)
EXI filiale NCR-France (formation, régie, Logiciel : Paie, GPAO, encaissement)
Suivi Clients : PMI (Duarib, Kontron...) Société Générale, Hermeés, InterSport

Ingénieur Technico-commercial (1989-1990)
DATACONSEIL (services, Logiciel gestion de magasin, encaissement)
Suivi Clients, présentation, formation (Foci, Kangourou...) chaine de magasins

Analyste Programmeur a Adjoint du Directeur Systéme Informatique (pendant 6 ans)
SOGEMA (Holding gérant 35 magasins (Prisunic, Escale, Euromarché)
Développement application de gestion (paye, comptabilité, gestion de caisse...)

Langues : Anglais : technique, Allemand : scolaire, Japonais : débutant

Informatiques : Word, Excel, PowerPoint, Publisher, Référencement web, blog, web2

CRM: Maximizer, ACT, Gestion commercial: SAGE, Hypgest-NCR

Occupations : VéloVTT, spécialiste BD et Manga, cinéphiles, Responsable association, NTIC
Viadeo http://www.viadeo.com/fr/profile/philip.mathioudakis
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Groupe Points faibles / axes Zone d'équilibre Points forts
d'amélioration
Trait Trait Trait Trait

Dominant prononcé prononcé dominant
Force de vente Prospection
«chasseur » (8,6)
Force de vente Jeu commercial
«chasseur » (7,1)
Force de vente Combativité (5,6)
«chasseur »
Force de vente Charisme
«éleveur » (8,6)

Force de vente
«éleveur »

Réseau (8,3)

Force de vente
«éleveur »

Négociations
stratégiques (6,7)

Relation Clients

Controle de soi

(6,7)
Relation Clients Sens du service
(5,0
Relation Clients Technicité-

expertise (5,0)
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